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Date Personale           Varsta: 44 ani 
                                       Stare civila: casatorit 
                                       Mobil :  
                                       E-mail :  
                                       Permis de conducere: categoria A si categoria B 

Adresa 
 
Bucureşti, Sector 4, 

Experienta 2020 (Februarie) – Prezent – C.N. Posta Romana S.A. 

 Administrator (Membru Consiliu de Administratie) 
 

2020 (Martie) – Prezent – Compania Nationala de Transport Aerian TAROM S.A. 
 Administrator ( Vicepresedinte al Consiliului de Administratie) 

2019 (Ianuarie) - Prezent – BRAVO EUROPA SRL  - Proprietatea Fondului Austriac 

de Investitii  EMSA Capitals 

 Director  National de Vanzari pentru Romania, Rep. Moldova, Ungaria 
Bravo Europa SRL este principalul furnizor la nivel European pentru magazinele de tip 
DIY de sisteme complete de acoperisuri din tigla metalica. De asemenea este al treilea 
jucator pe piata nationala de profil. 
Compania detine doua unitati de productie (in Romania si Cehia) si un HUB Logistic in 
Germania. 

 

2017(Decembrie) -2018 (Decembrie) – IMPRO SRL - Member of BLACHO TRAPEZ- 

POLAND 

 Director Vanzari 
Producator Polonez de sisteme de acoperisuri din tigla metalica. 
 

2016(Septembrie)-2017 (Decembrie) – MARCEGAGLIA ROMANIA SRL- Membra a  

MARCEGAGLIA GROUP- ITALY 

 Regional Manager  

 RESPONSIBILITIES : Implementarea produselor companiei la nivel national.. 

 

2013 (Martie) – 2015 (Decembrie) - VELDTSTER MANAGEMENT&CONSULTING 

(Canada)  

 Senior Commercial Evaluation Consultant   

2013 (Martie)  - ABC – Art Business Consulting  

 Senior Consultant &ADMINISTRATOR 

 Proiecte : 
- Coordonator Departament Comercial –Galileo membra a  MENATWORK Group 
- Restructurarea si reorganizarea Departamentului Service cu scopul desprinderii intr-

o companie distincta – S.C. BLACK SEA SUPPLIERS S.R.L. 
- Restructurarea si reorganizarea Departamentului Comercial in vederea iesirii din 

insolventa – ADM Farm S.R.L.  
- Restructurarea si reorganizarea activitatilor comerciale si de vanzari– Conexpert 

Group S.R.L. 

2011 – 2013- S.C. - TERAPLAST  S.A. – Teraplast Grup 

Director  National Vanzari 
 RESPONSABILITATI: Stabilirea politicii de vanzari, elaborarea bugetelor anuale, 

coordonarea echipei de vanzari, responsabil  direct de relatia cu  clientii strategici ai 
companiei (Arabesque, Black Sea, Hidroconstructia S.A., STRACO Grup si altii) 
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 DESCRIERE ANGAJATOR: Cel mai mare procesator de PVC din Sud-Estul Europei si 
lider de piata in Romania 

2008 – 2011 - S.C. AUSTROTHERM COM S.R.L. – Membra a SCHMID INDUSTRIE 

HOLDING Austria 

Director de Vanzari si Logistica pentru Romania si Rep. Moldova 

 RESPONSABILITATI: Stabilirea politicii de vanzari, elaborarea bugetelor anuale, 
coordonarea echipei de vanzari, coordonarea departamentului Logistic pentru cele doua 
fabrici, responsabil direct pentru relatia comerciala in cadrul Smid Industrie Holding Romania 
(Baumit, Lorencic, Wopfing Transport Beton), export si import (Baumit Ucraina, Austrotherm 
Polonia, Austrotherm Austria, Austrotherm Serbia, Austrotherm Ungaria, Republica 
Moldova) si marile lanturi de distributie (Bricostore, Ambient) 

 DESCRIERE ANGAJATOR: Austrotherm Com – Romania - activeaza la nivel national si 
international, detine trei fabrici in Romania (o fabrica in Bucuresti – fabrica de polistiren 
expandat, doua fabrici la Roman – una care produce polistiren expandat si una polistiren 
extrudat). Produsele comercializate se adreseaza termoizolarii cladirilor. Este producatorul 
cu cele mai mari capacitati de productie din Romania si cu cel mai ridicat standard al calitatii 

 

2007 – 2008 - S.C. TERAPLAST S.A. 

Director Vanzari 

 RESPONSABILITATI: Responsabil cu politica de vanzare, elaborarea bugetelor anuale, 
implementarea produselor companiei pe piata, urmarirea vanzarilor si incasarilor, 
coordonarea activitatii depozitului din Bucuresti si a bugetului alocat, urmarirea licitatiilor din 
domeniul instalatiilor si a proiectelor cu fonduri structurale, coordonarea echipei de vanzari, 
rapoarte privind activitatea echipei de vanzari, privind concurenta si privind activitatea 
oamenilor din subordine 

 DESCRIERE ANGAJATOR: Cel mai mare producator de tubulatura pentru instalatii din 
Sud-Estul Europei si lider de piata in Romania 

 

2005 – 2007 - S.C. VALPLAST INDUSTRIE S.R.L. – Membra a ROMSTAL GRUP 

Director  Zonal 

 RESPONSABILITATI: Implementarea produselor companiei pe o piata noua (Banat si 
Oltenia). Negociere de contracte, organizarea distributiei, gestionarea platilor, monitorizarea 
vanzarilor, intocmirea si aplicarea strategiilor de vanzare, comunicarea cu noii clienti 

 

  

1995 – 1998 - Administraţia Domeniului Public sector 4 Bucureşti 

Referent Serviciul Tehnic Edilitar 

 RESPONSABILITATI: Urmarirea/avizarea executarilor lucrarilor edilitare din sectorul 4 

Educatie 

 

Facultate: 

U.T.C.B (1998 - 2004) - BUCURESTI 
Profilul: Inginerie 
Facultatea de Geodezie- Secţia Geodezie 
Inginer geodez (cadastru, fotogrammetrie, cartografie) 
 
Colegiu / Studii postliceale: 

Şcoala Postliceală (1996 - 1998), BUCURESTI 
Profilul: Constructii de masini 
Proiectant în industria constructiilor de maşini 
 
Liceu: 

Colegiul National Octav Onicescu (1990 - 1994) - BUCURESTI 
Secţia informatică 

 

 


